
F I N A N C E I R O  A G Ê N T I C O  ·  C L Í N I C A S  D E  S A Ú D E

Tempo para focar no cuidado.

Clínicas de saúde
merecem gestão
financeira à altura
da operação.
Operamos o financeiro da clínica de ponta a ponta — convênios,
repasses, glosas e resultado por unidade — com agentes de IA e
equipe especializada em saúde. Para os sócios decidirem com
números, não com achismo.

Guardia
F I N A N C E I R O  A G Ê N T I C O

M E  ·  E P P
S I M P L E S  O U  L U C R O  P R E S U M I D O



02 C O N T E X T O

A clínica cresce, o controle não acompanha
Mais profissionais, mais convênios e mais volume aumentam a receita — e também a
complexidade financeira que ninguém foi treinado para gerir.

→ Sem faturamento conciliado, repasse auditável e resultado por unidade, a clínica escala o faturamento e a
desorganização ao mesmo tempo.
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R E C E I T A

Dezenas
de convênios, tabelas e prazos de repasse para
conciliar todos os meses.

G L O S A S

3–5%
da receita bruta pode se perder em glosas não
identificadas ou não contestadas.

R E S U L T A D O

Zero
visão consolidada por unidade, especialidade
ou profissional na maioria das clínicas.



03 D O R E S  D O  S E T O R

O que corrói a margem da clínica
Perdas que não aparecem no faturamento, mas somem do resultado — mês após mês, em
escala.
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Glosas em escala

Convênios negam parte dos procedimentos e,
sem processo, quase nada é contestado.

Repasse sem conciliação

O que cada convênio pagou raramente bate
com o que foi faturado.

Comissionamento manual

Repasse por profissional em planilha, sujeito a
erro e a conflito com os médicos.

PF, PJ e clínica juntos

Caixa da clínica misturado ao dos sócios
impede saber a lucratividade real.

Sem resultado por unidade

Não dá para saber qual unidade, especialidade
ou médico dá lucro.

Enquadramento subaproveitado

Regime tributário definido sem análise custa
caro em impostos evitáveis.



04 D E S A F I O S  O C U L T O S

A operação escala, o financeiro trava
Cada frente de crescimento adiciona uma camada de trabalho manual que a equipe
administrativa não consegue absorver.
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Faturamento TISS e convênios

Guias, lotes e tabelas por operadora — volume
alto e regras que mudam.

Repasse por profissional

Cada médico com percentual, PJ e regras
próprias de pagamento.

Folha e prestadores PJ

Equipe CLT e médicos PJ convivendo, com
obrigações distintas.

Fluxo de caixa imprevisível

Repasses em datas diferentes tornam o caixa
difícil de projetar.

Inadimplência de particulares

Cobrança de pacientes e parcelamentos sem
controle sistemático.

Decisão sem indicadores

Sócios decidem investimento e expansão sem
números confiáveis.



05 S O L U Ç Ã O

A Guardia opera o financeiro da clínica.
Os sócios cuidam do cuidado e do crescimento. A Guardia fatura, concilia, apura repasses e
entrega resultado por unidade — todo mês.

Não é um software para a equipe operar. É um serviço completo com inteligência autônoma —
cada guia, repasse e glosa rastreado, auditado e entregue em relatório claro.

Agentes de IA
Faturam, conciliam e apuram repasses com rastreabilidade completa.

Equipe especializada
Especialistas em saúde e reunião mensal de resultados com os sócios.
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Resultado por unidade

DRE e margem por unidade, especialidade e
profissional para decidir onde crescer.

Repasses auditáveis

Apuração automática do repasse de cada
médico, conciliada com o que os convênios
pagaram.

Glosas recuperadas

Identificação e contestação de glosas em
escala — receita que volta para o caixa.



06 C O M O  F U N C I O N A

Como o Financeiro Agêntico opera
Da entrada dos dados à reunião com os sócios — operado por agentes de IA sob supervisão
especializada em saúde.
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1

Coleta de dados

Guias e lotes TISS, extratos,
demonstrativos de convênios e
folha integrados pelos agentes.

2

Processamento IA

Classificação, conciliação de
repasses e apuração por
profissional com trilha de auditoria.

3

Análise especializada

Equipe de saúde revisa glosas,
valida repasses e fecha o resultado
por unidade.

4

Decisão com os sócios

DRE por unidade, repasses e reunião
mensal de resultados para decidir
com clareza.



07 O F E R T A

O que está incluído
Um serviço financeiro completo para a realidade da clínica, com IA e equipe especializada em
saúde.

S E R V I Ç O S  I N C L U Í D O S

Faturamento e conciliação de convênios
Guias e lotes TISS conciliados com os repasses de cada operadora.

Repasses por profissional
Apuração e demonstrativo de repasse por médico, auditável.

DRE por unidade e fluxo de caixa
Resultado por unidade e especialidade, com projeção de caixa.

Gestão de glosas (TISS)
Identificação e apoio na contestação de glosas em escala.

Folha, prestadores PJ e reunião com sócios
Rotinas de folha e PJ, mais reunião mensal de resultados.

I N V E S T I M E N T O  M E N S A L

Sob consulta
Proposta personalizada conforme o número de unidades, profissionais
e volume de convênios.

I N C L U S O  E M  T O D O S  O S  P L A N O S

Onboarding guiado

Suporte via WhatsApp

Dashboard em tempo real

Sem fidelidade obrigatória
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Pronto para escalar
sem perder o controle?
Fale com a Guardia e descubra como o Financeiro Agêntico transforma a
gestão da sua clínica — convênios conciliados, repasses auditáveis e
resultado por unidade.

T E L E F O N E

(11) 94441-4569

E - M A I L

diego.bueno@tryguardia.ai

S I T E

financeiroagentico.com | tryguardia.ai

FINANCEIRO AGÊNTICO CLÍNICAS DE SAÚDE ME · EPP T E M P O  P A R A  F O C A R  N O  C U I D A D O .


